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Non poteva che partire all'insegna
dell'innovazione questa nuova iniziativa di

COmprare casa Assipitt che vuole rispondere alla sempre

crescente necessitd di conoscere e capire

pensare al mutuo le dinamiche e le opportunita che il settore

bancario assicurativo puo offrire a chi decide

. . di ist .
tlltelal'e I'investimento Hacquistate tna casa
. Questo € un tempo che impone la massima
nasce con questo spirito, per trattare di
) 1 3 Risparmio Tutela e Investimento. ogni
assicurare 1 I'lSChl P .
numero un argomento monotematico con

il bene

competenza e la piu totale limpidezza nella
formulazione delle risposte. Assipitt Informa

informazionirapide ma complete e soprattutto
con la possibilita di “approfondire”, in caso di
esigenze specifiche. Ogni tre mesi sulla vostra

i i ! i ! i ] ] u scrivania e “in tempo reale” sul sito internet.
E’ il momento di scendere in campo, di

conoscere, di condividere ma, soprattutto, di

A.Q enz Z a G enera l e U?’l l D 0 l riprendere Fiducia. Assipit ci crede e lo fa.

Cesare Aiardi Gianluigi Mazzoleni

1l tuo unico

Interlocutore

4

campagna pubblicitaria 2004 Assipiu - Pannello espositivo in essere a Brescia - Cavalcavia Kennedy

4 In diretta da Assipiu
N ,.E#::u::";*: P

l.. :*1.#_ un uttir.:a

Crescere oggi nel settore assicurativo, significa
sapere ampliare gli orizzonti. Assipii € una
Agenzia Generale del Gruppo Unipol, unico
Gruppo in Italia in grado di offrire con un unico
interlocutore il servizio di Assicurazione, Banca
tradizionale e Banca d’affari.

assipiu

[Agenzia Generale Unipol]




| NOSTRI PROGRAMMI

Assipit ha dato vita nel 2003 ad un programma di comunicazione
integrata, principalmente orientato ad approfondire la conoscenza con i
propri interlocutori. E’infatti convinta che la comunicazione rappresenti
uno degli aspetti vincenti per aumentare la propria credibilita e
affidabilita. Un impegno che comporta uno studio costante e la capacita
di saperlo condividere con i diretti interessati. Assipi lo realizza

attraverso una serie di incontri di aggiornamento “a tema” (due dei quali

sono gia stati organizzati) e con una serie di iniziative editoriali, a cui
questa newsletter appartiene.
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Si, perché nella quantita rilevante di
proposte, di vantaggi e di opportunita,

Assipiu utilizzera questo spazio
per presentare gli appuntamenti
rilevanti

comprare una casa pud essere un piu sull’argomento

impegno tutt’altro che semplice. Anzi, del newsletter a livello locale

talvolta si possono correre rischi senza e nazionale. Saranno inoltre

esserne consapevoli. gradite le vostre segnalazioni che

terremo in primo piano qui ma

Milioni di famiglie nel corso del 2003 anche nel sito internet. Assipiil

(dati Snarp) hanno perso la casa a causa dopo gli appuntamenti dedicati ai

di fallimenti di cooperative e societa

commercialisti prima e al settore

edilizie. La motivazione? Fino ad ora non o . <.
edilizio poi, completera il suo

esisteva alcun provvedimento legislativo a calendario con incontro a tema

riguardo.

previsto per settembre-ottobre

Nell’attesa dell’approvazione alla Camera 2004. Al nostri lettori offriamo

di una proposta di legge per la tutela degli
acquirenti degli immobili da costruire
(ddl n. 38 del 9-a-2003) € importante
conoscere dove e come cambieranno
le cose. A tutela dell’acquirente € stata

anche la possibilita di comunicare
quali argomenti preferirebbero
trattare e  sviluppare in

appuntamenti futuri.

presentata una proposta di legge il cui
contenuto € volto a garantire attraverso
una fidejussione bancaria od una polizza
fidejussoria sia chi acquista I'immobile da
costruire tramite le cooperative edilizie a
proprieta divisa, sia chi compra una casa in
costruzione dal costruttore, impegnandosi
a finanziare i lavori di edificazione man
mano che si svolgono.

Per saperne di piu richiedi gli atti del convegno

INCONTRI

CALENDARIO



ASSIPIU’ CHE GRINTA

Saper cambiare il punto di vista senza inficiare

N

il risultato € questa la forza di un’azienda
grintosa. Assipitt ha sintetizzato il concetto
nella sua campagna 2004 che sta presentando
nella citta di Brescia con Unipol Assicurazioni.
Non c’é¢ dubbio, i tempi dicono che dovremo
eesere capaci di adattarci proprio come fa un
bambino ma, contemporaneamente, saper
essere percepiti come partner affidabili e
credibili.

Da tempo sosteniamo che questo € l'unico

SGS
SINCERT

modo per cogliere tutti gli aspetti di cio che,
quotidianamente, ci travolge e ci stravolge:
“Guardare il mondo da un’ottica diversa”

Capire cosa accade attorno a noi per

assi

essere pronti ad agire e reagire nel
modo migliore: Assipiu ne € sempre
piu convinta e, in questottica,

di

tempestivamente

vuole essere in grado

soddisfare

le necessita dei propri clienti,
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sempre. Vuole essere aggiornata

Agenzia Generale Unipol

e aggiornare: ecco assinews! Vuole

offrire competenza e affidabilita: ecco

i nostri servizi integrati. Assipiu infatti

ha una marcia un piu, e il primo Gruppo

in grado di associare in se le realta della
Banca Tradizionale, della Banca d’Affari e
della Assicurazione andando quindi oltre

il concetto base di assicurazione. La nostra sede-

C.so Martiri della Liberta, 15/b

25122 Brescia
Tel. 030.2808614
Tel. 030.2808599
Fax 030.3776813
Www.assipiu.com
info@assipiu.com

BLULANDA

ideazione e progettazione: blulinda - marketing e comunicazione
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art direction
impaginazione e grafica
editing/copywriter

michael frassi
elena mossi

maria teresa zorza




2 assipill =
LA TUA CASA
L'INVESTIMENTO
CHE VA TUTELATO
E GARANTITO

PFARLIAMONE INSIEME
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campagna pubblicitaria 2004 Assipiu
Inserzione su CoopCasa

PER LE AZIENDE

Tutelare I'azienda, garantire
una crescita sana, ¢ il
principale obiettivo di un
imprenditore. In questa
rubrica il lettore avra modo
di tenersi aggiornato in fatto
di assicurazione e finanza.

PER LA FAMIGLIA

L’assicurazione in famiglia: le
opportunita per i figli, per la
madre e per il capo famiglia
ma anche la garanzia per il loro
futuro costruita espressamente
per ogni componente.
Assipit  risponde  proposte
“strettamente personali”

PER IL PROFESSIONISTA

Le leggi, i decreti, le trasformazioni di un
mondo, quello del professionista, che si sta
evolvendo ad alta velocita. La tutela della
professione e I'aggiornamento sulle nuove
opportunita saranno raccontate in questo
spazio.

CHE C’E’ DI NUOVO

In questa rubrica offriremo ai lettori le informazioni
piu attuali inerenti ’'argomento trattato.

Un box di scorrimento rapido su quanto di nuovo
esista nelle tematiche affrontate nel newsletter.

La redazione di Assipiu raccogliera ogni notizia
e informazione utile e, per i lettori interessati
all’approfondimento, ci sara il sito internet.

L’argomento di questo primo numero ¢ dedicato
all’acquisto della casa in cooperativa, ambito in
cui sono previsti alcuni cambiamenti importanti
come, ad esempio, il DDL n. 38 del 9/04/2003
che, se verra approvato alla Camera, trasformera il
rapporto Cooperativa-Socio.

L’argomento & stato trattato durante un incontro
con le principali Cooperative del settore come
Consedi, Oikos, Alcab, Abitare in Coop.

Richiedi il volume degli Atti a:

info@assipiu.com

CONTINUA SU
WWW.ASSIPIU.COM

assipiu i

E- [ S — W e W o e =




